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L'accordo La durata e triennale. Advisor dell operazione lo studio legale Trevisan & Cuonzo di Milano

Una centrifuga appulo-cinese
Da Bitonto «ponte» per Shangai

VitoneEco ha concesso al «Centrifuge Institute» cinese la licenza del know-how
E anche del marchio che sara tradotto con gli ideogrammi: in cambio royalties
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nirare nel mercato cinese e

allearsi con il diretto concor-

rente locale, anche per conte-

nere eventuali rischi di con-
traffazione. Questo & l'obiettivo della
partnership stretta da VitoneEco, so-
cieta di Bitonto (Bari), tra | maggiori
produttori di centrifughe industriali
4l mondo, con la Shanghai Centrifu-
e Institute Co. Ltd, compagnia inte-
ramente controllata dalla societa
pubblica Shanghai Electric. «E stata
Ia prima operazione di trasferimento
tecnologico nel settore delle centrifu-
ghe industriali conclusa con succes-
s0 da un‘azienda del Sud Italiax, ha
assicurato Vincenzo Acquatredda, le-
gale di VitoneEeo negoziatore dell'in-
tesa, specializzato in diritto di impre-
sa, commerciale ¢ della proprieta in-
tellettuale, alla guida della sede di Ba.
ri dello studio legale Trevisan & Cuo-
nzo di Milano,

In particolare, con accordo sotto-
scritto a Shanghai, VitoneEco ha con-
cesso a Shanghai Centrifuge Institu-
te una licenza d'uso del know -how e
del marchio VitoneEco (che sard an-
che fradotio in ideogrammi cinesi)
per la produgione e commercializza-
zione in Cina di centrifughe indu-
striali a tre fasi, in cambio del paga-
mento di oy alties.

La licenza inixia ai primi di giugno
e dura tre anni ma con la possibilita
di proroga del contratto. La famiglia
Vilone da quasi due secoli produce,
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Centrifuga industriale della VitoneEco, societa di Bitonto (Bari)

costruisce @ commercia impianti in-
dustriali per estrazione di un‘impor-
tante e tipica risorsa locale, I'olio
d'oliva, Da una sua costola @ nata la
VitoneFeo, ormai affermata nel mer-
cato nazionale & internazionale, B
presente, infatti, anche in Tunisia,
Spagna, Bulgaria, Siria, Arabia Saudi-
ta, India e Argentina.

11 suo know how, consolidato da
guattro generazioni, & stato perfezio-
nato con tecnologie @ innovaziond ap-
portate nel tempo da uno stafl sem-
pre pin corposo, che oggi conta una
ventina di operai, tecnici e ingegneri,

guidati dall'amministratore delegato
Gaetano Vitone, La societd oggi conti-
nua a produrre macchinari per
lestrazione dell’'olio d'oliva ma an-
che altre centrifughe industriali utili
aseparare i liquidi o i solidi dai lqui-
i, utilizzate in diversi ambiti, da
quello ecologico (per la depurazio-
ne) a quello agroalimentare, Si avval-
gono di tecnologie avanzate ma non
esclusive.

Fanno la differenza, piuttosto, i
perfezionamenti e lesperienza teeni-
ca sviluppate nel tempo, che rendo-
no le macchine pin affidabili, funzio-

nali, efficienti, rapide, accattivanti
nel design ed economiche. «Entrare
nel mercato cinese — spiega Acqua-
fredida — soprattutto nella citta di
Shanghai, & ormai imprescindibile,
visti i tassi di crescita di quel Paese e
Ia forza della sua domanda interna,
Ma in quella economia non mancano
le insicie,

Per evitarle abbiamo cambiato
strategia: avremmo potuto delocaliz-
zare come ha fatto gran parte delle
imprese ftaliane o atfidarei & un di-
stributore locale per commercializea-
re il prodotto. Ma in entrambi i casi
Ci saremmo misurati con un alto ri-
schio di concorrenza sleale e contraf-
fazione. Per questo abbiamo scelto
una terza via. Abbiamo ritenuto che
Ia formula pin idonea fosse quella
del partenariato con un competitor
solido. In tal modo abbiamo ridotto
di molto quei rischixs.

«La proprieta intellettuale — con-
clude Acquafredda — va valorizzata
e difesa. L'Ttalia e il Mezzogiomo ne
sono ricchi. Ma, per esperienza diret-
ta, so che, sopratiutto al Sud, 1a pro-
prietd intellettuale resta spesso chiu-
sa nei cassetti, perché gli imprendito-
re a volte @ poco consapevole di
quanto valore aggiunto possa porta-
re @ trascurd la sua importanza sul
piano commerciale e per la reputazio-
ne dell’'azienda. Questo @ ancor pii
vero per chi vuole andare all'estero @
penetrare nuovi mercali, un percor-
s0 ormai obbligato in una fase di cri-
si della domanda inermas.
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