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ILSETTIMANALE DET PROFESSIONISTI DEL LAVORO, DELL'ECONOMIA, DEL DIRITTO E DEL AISCO

La difesa
dei giochi

Specialista
in farmaci

B specializzato, tra Ha asststito la societd
te’ altre cose, nella Nintendo in una
- tuteln dei brevetti controversia contro
N Jarmaceultici, tema la Giochi Preziosi
| che ¢ stato spesso riguardante la
anche oggetto di suoi : contraffazione del
interventi in corsi di S marchio

sepcializzazione e - =
convegnistica ‘ Nintendo )

Luca Trevisan, socio fondatore di Trevisan & Cuonzo, racconta la sua carriera professionale

Quella passione testarda per I'lP

La proprieta industriale é un affascinante mix di settori in uno

g
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DI ANDREA ALTAVISTA

o sempre avuto una forte pre-

disposizione a sostenere le mie

ragioni. In famiglia dicevano

che ero un avvocato nato».
Nato avvocato, Luca Trevisan, socio
fondatore della boutique Trevisan &
Cuonzo, & cresciuto specialista di pro-
prieta intellettuale. Prendendo a esem-
pio i grandi nomi del

ma eil brevetto biotecnologico. Allo stesso
tempo diventa sempre pit1 importante il
lavoro di M&A relativo al settore IP», spie-
ga il professionista. «La proprieta indu-
striale pubd essere un motore per le fusioni
o addirittura oggetto stesso di importanti
transazioni perché i diritti IP sono beni il
cui valore in certe fasi pud essere sogget-
to ad incrementi notevoli». Un esempio
sono i fondi d'investimento che acquista-
no pacchetti di brevetti o anche singoli

_ brevetti, in particolare

settore tra cui Giovanni R; : | nel settore farmaceu-
Mo Ubsrtazzi, Guido T s & BER R 1o Socondo Trovisan,
Uberto Tedeschi, Mario c_he il servizio | questo settore & stato
Franzosi e Angelo Pesce, al cliente deve essere | c;mbiato dallentrata
ha scelto questo settore centrale, e il cliente | gyl mercato dei grandi
«perché & un campo pro- deve essere sempre . studi, oltre che «dalla
fessionale che combina messo in grado rarefazione del piccolo
ecgj;ﬂa,m?ag;menF di poter condividere contenzioso, 0ggi spesso
e ,1 miei interessi

di sempre, insieme alla
tecnica applicata all'in-
dustria, che & invece una

che il rischio in ultima
analisi & suo»

studi di consulenza bre-
vettuale. Condizioni di
mercato che rendono

§
}
;
le scelte visto E curato in proprio dagli
5
i

tradizione di famiglias, el - difficile ogni start-ups.

spiega il professionista.

A cambiare il suo destino & stato il tiro-
cinio nello studio Franzosi Pesce Rubino.
«Successe tutto perché ebbi I'idea di pro-
porre una tesina su «marchio e aliud pro
alio» al professore di diritto civile, che la
rifiutd sconsigliandomi di indagare oltre
sul tema. To la presentai a Franzosi a cui
piacque molto, e che mi offri di fare pra-
tica da lui», ricorda Trevisan che precisa:
«Una buona intuizione giuridica unita a
una certa determinazione nel farla valere
ha segnato positivamente la mia carriera
professionale». Tanto che, proprio in que-
sto categoria, & da poco arrivato il premio
di uno dei periodici italiani specializzati
in studi d’affari, <premio che condivido
con tutti i colleghi di studio, e soprattut-
to con Donatella Capelli, che da anni &
un insostituibile braccio destro», tiene a
precisare il professionista. In tema di pro-
prieta intellettuale sono numerosi i fronti
di attualita. Trevisan cita i principali: «I1
brevetto farmaceutico, la tutela della for-

Dopo un Master in
diritto internazionale comparato, che
Trevisan ricorda come «un’esperienza
altamente formativa perché ho avuto
un grande maestro come Christian v.
Bar», l'avvocato ha mantenuto un’aper-
tura internazionale che lo porta ad avere
frequenti contatti con colleghi esteri e a
lavorare in differenti giurisdizioni in casi
di contenzioso parallelo. Secondo 1l socio
infatti, «la dote piti importante di un part-
ner & pensare in termini di associazione
e non individuali, ricalibrando anche la
dimensione dellego». In questo senso la
fondazione di uno studio ha presentato
nuove sfide, «la piu difficile delle quali &
stata trovare la formula adatta e il mo-
mento per proporla». Il cliente deve esse-
re al centro dell’attenzione, ma 'avvocato
deve anche saper. difendere con il cliente
la propria visione se ritiene che sia quel-
la corretta. Senza tuttavia imporla senza
che questi sia informato. «Oggi questo
sembra quasi ovvio visto che il consenso

I.um”
Trevisan

nato a Milano il 25 novembre 1956

It Proressionista

Awocato, & socio fondatore di Trevisan & Cuonzo. Si laurea
nel 1982 a Parma e consegue un master alluniversita di
Osnabriick nel '92. Nel corso di 25 anni di carriera, ha
acquisito una particolare esperienza nella risoluzione di
" controversie di natura internazionale in materia di brevetti. |
suoi clienti appartengono in particolare al settore farmaceutico,
| meccanico, minerario, eletironico e automobilistico.

informato almeno in teoria & un dovere
deontologico, ma non & sempre stato cosi»,
commenta Trevisan, «e l'applicazione di
questo prineipio & stato uno dei nostri fat-
tori di successo soprattutto con i clienti
esteri». Per il professionista, 'equilibrio
tra vita professionale e privata & una que-
stione matematica. «Circa il 656% al lavoro
e 35% alla famiglia», commenta il socio,
che ammette tuttavia di non riuscire a
rispettare la formula e dedicare alla fami-
glia il tempo che vorrebbe. «<Amo la buona
cucina, in particolare 1 piatti della tradi-
zione e di pesce», continua Trevisan, «e il
buon cibo & un vizio, come la mia milane-
sita un vezzo». Quando si parla di sport,
«golf, vela anche latina, sci e tennis», la
passione non & invece ripagata dai risul-
tati. «Datre anni mi dedico a seguire mia
figlia nell'equitazione e questo assorbe
anche il tempo libero residuo», aggiunge
Tavvocato, che nei pochi momenti liberi
ascolta la musica classiea, «in particolare
tutto Beethoven e Mozart, ma anche il
periodo classico quindi Brahms, Mahler
e certamente Bach». Il mezzo di trasporto
& senz’altro lauto. O le auto. «<Ho una Mer-
cedes CLK cabrio. Quando mi sposto con
la famiglia utilizzo un Grandvoyager, e ho
anche una Pagoda 250 SL del 1966 di cui
sono molto fiero», commenta Trevisan, che
conferma di essere un grande guidatore.
«Posso percorrere anche mille chilometri

- in un gicrno e mantenere impegni lavora-

tivi, siano udienze o meeting con clienti».
Quando si parla di sogni da realizzare
infine, si torna sul fronte lavorativo. «Mi
piacerebbe che esistesse un processo piit
efficiente», conclude il socio. «In realta ser-
ve meno di quello che sembra. Basterebbe
organizzare meglio il lavoro dei giudici,
come dimostrato dal processo cautelare
in cui il grado di cognizione effettiva non
¢ inferiore a quello del processo ordina-
rio, ma grazie alla concentrazione della
trattazione si riesce ad arrivare a una de-
cisione spesso non meno approfondita di
quella di merito in meno di un anno».
——© Riproduzione riservata—

Lo Stupio

Con uffici a Milano, Roma, Parma e Bari, Trevisan
I & Cuonzo & uno dei principali studi specializzati in
. | proprieta intellettuale. E staio fondato nel 1993 e
1 offre una consulenza completa nei vari ambiti del
diritto commerciale e di impresa. Ha una competenza
specifica in una ampia gamma di settori industriali tra
cui l'elettronica, la chimica, Fautomotive, I'alimentare, le
energie rinnovabili, lindustria farmaceutica, Iinformation
technology. Lo studio & particolarmente attivo a livello I
internazionale nel contenzioso commerciale e industriale. "
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Fatturato 2009: 6,5 milioni dieuro |
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